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Financing: Your Clinic’s Secret
Weapon

s you know a visit to the vet clinic is often overwhelming for

both owner and pet. The despair that comes with knowing a
furry loved one is in distress is enormous and an anxious owner
often wonders if the prescribed medical care will be affordable.
The good news is that when financial assistance is in place, it
not only offers aid to your existing and expanding clientele, but
it also reduces the burden to your administrative staff!

Whether it is a minor incident or a major one — a vet bill
can easily range from a couple hundred to thousands of dol-
lars — an unplanned emergency visit somehow always hap-
pens 2 weeks before payday or right when rent is due. Making
difficult and often emotional decisions at a vet clinic should
not come down to dollars and cents. Thankfully, financing for
veterinary costs can provide relief to pet owners when an emer-
gency occurs. Financing options with competitive interest rates
are available and no down payment is required by the pet owner.
With loans available for short- to multi-year terms, having the
option to break down the bill into manageable monthly install-
ments provides a financial relief to the client.

Utilizing a financing company creates an opportunity to
appeal to a wider range of clients in need of unplanned vet-
erinary care. For some, unexpected events, such as their pet’s
impromptu porcupine encounter, are part of their budget. But
for many others, short-term financial assistance could be a
timely solution. Financing companies appeal to different types
of clients with a wide range of financial backgrounds. If a client
struggles with his/her credit score, there is always the option to
add a cosigner to the credit application.

Visits to a vet clinic are often time sensitive. Thankfully, the
application process to obtain a loan is quick, simple, and easy.
The process can be completed online in a matter of minutes
or by speaking with a representative over the phone. When it
comes to this type of financing, the application will always be
considered high priority and rushed by the credit department to
ensure no unnecessary delays occur. Financing can therefore be
approved while the pet owner is at the clinic. Upon a confirma-
tion of funds, your clinic staff can confidently proceed on the
required medical procedures.

Larme secréte de votre pratique :
le financement

Comme vous le savez, une visite a la clinique vétérinaire est
souvent stressante tant pour le propriétaire que pour I'ani-
mal. Le désespoir qui vient avec la conscience que son animal est
en détresse est énorme, et le propriétaire anxieux se demande
souvent si les soins médicaux recommandés seront abordables.
Le financement devient alors une option intéressante : en plus
d'aider vos clients, il réduit également le fardeau imposé a votre
personnel administratif!

Qu'il s'agisse d'un incident mineur ou majeur (une facture vété-
rinaire peut facilement varier de quelques centaines a des milliers
de dollars), les visites d’'urgence imprévues semblent toujours se
produire deux semaines avant le jour de paie ou juste au moment
ou le loyer est d0. Prendre des décisions difficiles et souvent émo-
tives dans un établissement vétérinaire ne devrait pas se résumer
a une question d'argent. Dans ces situations, le financement des
frais vétérinaires peut offrir la paix d'esprit & vos clients. Diverses
options de financement a des taux d'intérét concurrentiels sont
disponibles sans acompte a payer. Comme les préts peuvent étre
remboursés rapidement ou sur plusieurs années, avoir la possibilité
de régler la facture en versements mensuels gérables constitue
un soulagement pour les propriétaires d’animaux.

Le recours aux services d'une société de financement est un
avantage pour beaucoup de clients ayant besoin de soins vété-
rinaires non planifiés. Pour certains, les événements inattendus,
comme une rencontre avec un porc-épic, sont prévus dans leur
budget. Mais pour beaucoup d'autres, une aide financiére a court
terme pourrait étre une solution opportune. Les sociétés de finan-
cement servent différents types de clients ayant des antécédents
financiers trés variés. Si un client n’a pas une bonne cote de crédit,
il est toujours possible d'ajouter un cosignataire a la demande de
prét.

Souvent, les visites vétérinaires ne peuvent pas attendre.
Heureusement, le processus pour obtenir un prét est rapide,
simple et facile. La demande peut étre faite en ligne en quelques
minutes ou en parlant avec un représentant au téléphone. Pour
ce type de financement, la demande sera toujours considérée
comme hautement prioritaire et traitée rapidement par le service de
crédit pour éviter tout délai inutile. Le financement peut donc étre
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Payment is easy: your clinic receives prompt payment with
funds forwarded via daily direct deposit. Should a client default
on their loan, your clinic will never be held accountable or penal-
ized. Your staff should focus on the pet and its family, not on
administrative burdens.

Financing is available whether your practice is new or well-
established. So, sit back and let your clinic focus on what it does
best: taking care of those furry family members that need the
help they deserve!

CVMA members enjoy exclusive special benefits, incentives,
and rewards. Visit (www.petcard.ca) or call 1-888-689-9876

today to learn more.

approuvé pendant que le propriétaire de I'animal est a la clinique.
Une fois I'octroi des fonds confirmé, le personnel de I'établissement
vétérinaire peut entreprendre en toute confiance les interventions
médicales requises.

Le paiement est facile : la pratique regoit un paiement rapide
par dépdt direct. Si un client ne respecte pas les modalités de son
prét, I'établissement vétérinaire ne sera jamais tenu responsable
ni pénalisé. Votre personnel devrait se concentrer sur 'animal et
sa famille, pas sur les problémes administratifs.

Le financement est disponible, que votre pratique soit nouvelle
ou bien établie. Profitez-en et laissez votre équipe se concentrer
sur ce qu'elle fait le mieux : prendre soin des animaux qui ont
besoin de soins et méritent qu'on les aide.

Les membres de 'ACMV profitent d'avantages, de récom-
penses et d'incitatifs spéciaux exclusifs. Visitez le site de Petcard
(www.petcard.ca) ou composez le 1-888-689-9876 dés aujourd’hui
pour en savoir plus.



https://www.veterinairesaucanada.net/ressources-publiques/proprietaires-d-animaux/
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